
株式会社シンプルブランド
代表取締役 小田純也
（おだじゅん）

ライバルとの差別化を図り
お客様から選ばれる
売れる商品の作り方

・起業14年
・Amazon6冊出版 累計20部門1位
・月50-300万以上を得た起業家多数あり
・YouTube上に15名以上の成果の声あり
・Amazon出版64人中62名が1位
・メディア実績（新聞、ラジオ、TVあり）

強みを活かした起業術
（趣味）旅行

しっかりと作り込もう



メルマガ読者 そうか、こういう手順で
作っていけばいいんだ！

どうやって商品を作るの？？

この資料を見ることで

お客様から選ばれる
商品の作り方のロードマップが分かる



株式会社シンプルブランド
代表取締役 小田純也（おだじゅん）

・起業14年、趣味は旅行
・Amazon6冊出版 累計20部門1位
・月50-300万以上を得た起業家多数あり
・YouTube上に15人以上の成果の声あり
・Amazon出版64人中62名が1位
・メディア実績（新聞、ラジオ、TVあり）

強みを活かした起業の成功法を
YouTubeチャンネルで発信！

強み 集客 販売 効率化 を解説！

“豪華８大特典”
概要欄のLINEから

TVで5分特集経験



売上ゼロから月商１００万までの
完全ロードマップ

①コンセプト

・誰に、何を・どうなる？
・斬新な切り口

②高額商品

・20～100万の商品
・資料にまとめる

③対面集客

・名刺交換からアポまでの
プロセスをイメージ

④商談方法

・商談時の全体の流れ
・商談のポイント

⑤モニター

・モニターを集める
・成果事例を作る

⑥実例公開

「エビデンス」を残しつつ
実績を積み重ねていく

⑦ネット集客

・ブログ・メルマガ・
YouTubeと媒体を作る

⑧ランチ会

・ゆるく集客できる
・人が集まりやすい企画



スキルは持っているけど上手く言語化ができない＆
売れる高単価商品の作り方が分からない
コーチやコンサル、カウンセラーなどのような先生業

誰？

何を？

上手く自分のスキルを言語化ができない方や
高単価商品の作り方が分からない方が
２０～１００万以上の商品が作れるようになり
どんどん気持ちや生活が豊かになっていく

どうなる？

「誰に、何を、どうなる？」はビジネスの基本
ここをきっちりと言語ができるようにしよう！

先生業に特化した高単価商品の作り方

①コンセプトの作り方 事例
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