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点と線（日々のインプット）を結び！
ビジョンと想いから仲間を集め、

具体的にプロジェクトをどんどん形にする
私の思考法。

起業家/ファッション・インテリアDIYアテンダント・Chatvisor　代表　横路　一樹
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　私の【無数の点】を【線】で結び、
それを
【絵】にして、【旗】を立て、【声】にだして叫
び！【共感者】を募り、
実際に【形（プロジェクト）】にしていく発想方
法。
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１、どうやったら人を巻き込める？（巻き込み力とは？）

２、やりたいことを仕事にしよう（幸福業のすすめ）

３、伝えたい事はビジュアルで（フラッグを立てることの意味）

４、考えている間に行動しよう（即実行ビジュアル化しよう）

５、仲間するのはカルチャーが同じ人（想いを共有できる人）

６、枠を広げるならコア（柱になること）から派生させる

７、効率的、生産的に仕事をするには（常に"一石三鳥”の考えで）



横路（YOKOJI）　一樹（IKKI）って？こんな人
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2015年4月7日にテレビ朝日【お願いランキング『ビジネスジャッジ』】に出演。
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　　2017年3月29日 『TBS Nスタ』4分半 放送されました



・代表/プロデューサー　横路一樹

　1978年生まれ。埼玉県草加市出身。

・大学1年次の18歳時から代々木公園のフリーマーケットでスニーカー好きから事を発して商売を開始。その
後並行輸入品の雑誌通販、全国の小売店への卸業、オークション販売を開始。

・大学を中退し事業に専念した22歳時に名古屋駅前ファッションビルで自身初店舗をOPENさせる。事務所と
倉庫を横浜から恵比寿に移転し有限会社CSRDを創業、同時にファッションブランド（WRATTLE）の展開を本格
化。

・24歳時にブランド古着屋『DIGRAG』を新潟市内のメインストリートで路面店（50坪）をOPENさせ、店舗展開
をスタートさせる（現在新潟県で4店舗、15年目）。www.digrag.com　

・30歳時にDIGRAG店舗と東京でのネット販売事業部を事業パートナー会社（㈱ラグネットジャパン）へ売却
譲渡。

・その後フリーでスタイリスト、撮影のコーディネーション、在庫処分案件のコーディネート、ファッション業界専
門の転職コンサルタント、ヘッドハンターなど多岐に渡りファッション業界で現在も活動。

FashionAttendantの事業を2012年に自らへのパーソナルスタイリングの依頼からひらめき、2度目の起業
として【IT×センス（経験＆知見）】30代の残り勝負をかけて世界に広がるITサービスを仕掛けるべく奮闘中。

「ファッションアテンダント・横路一樹」18歳で商売をはじめた男の生き様とは

https://new.akind.center/201702/yokoji-ikki/
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http://www.digrag.com


創業者/プロデューサー　横路一樹

①学生時代はスニーカー＆フリマバイヤー

②ブランド古着屋のチェーン店創業　
※現在新潟県4店舗、渋谷1店舗（DIGRAGグループ）16年目

③30歳で事業売却後フリーで活動

   スタイリスト（映画等）、過剰在庫処分コンサル、

　アパレル業界ヘッドハンター（転職コンサルタント）、

　フォトグラファー/ヘアメイク/モデルインフルエンサー　キャスティング等。
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こんなファッション業界専門の人材会社の【転職コンサルタント】もやっていたりします
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ご友人、ご家族、知り合いで『アパレル業界』に籍を置く方がいましたら是非ともお声がけをば！



つい４年前までは

【ルビーオンレイルズ】？？！！　⇒パルプンテ（ゲームの呪文）です
か？

【UI UX】　？？！！　⇒　今海外でイケてるファッションブランドですか？

そんな人物でしたｗ
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　　　　　10代、20代の

　　“物”のバイヤーから

　　　　　30代、40代は

　　”人”のバイヤーへ
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“センスある人の時間を買う
お悩み解決サービス”



一般消費者の課題

1.情報量が多すぎて探せない
2.探すのに時間がかかる
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※メルカリでレディース商品は100万点以上
※キュレーションメディア　『ファッションのピックアップまとめ』42981件
※ヤフー知恵袋　『ファッション』に関する質問1725017件



One to One
で

直接解決したい



14

　お悩み相談で大事なのは、親近感。

悩みをわかってくれる人はプロじゃない。
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世の中が求めてるのは、
プロでは無く

   センス（経験＋知見）のいいオタク
　＝その道を追求している人
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-お気に入りの買い物アドバイザー＆街ガイドを探せるマッ
チングサービス-

http://interior-diyattendant.com

http://fashion-attendant.com



スキルのシェアの市場は既に存在
2017年より急拡大
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NEW→２０１８年春　メルカリも参戦！

ビジネススキル 私の30分を売ります みんなの得意を売り買い



                  1時間＝5,000円
3時間=15,000円

競合は
１時間＝500円や1,000円〜

でも何故かうちに？！

※スポットコンサルのビザスクさんは1時間20,000円等が普通ですが
そこはB向けなのでここでは無視して
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運営側が厳しく審査して、
レベルを保つ事で、

ユーザーから信頼を得る

誰でも良いでは絶対に入れない
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センス（経験＋知見）ある
人材の宝庫
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ファッション、インテリア家具、着物、DIY、空間、
街ガイド等についてアドバイスできる人材を常時確保できる仕組み化

ファッション→DIY インテリア→ChatVisor



「好きを仕事に」を副業で！　

副業サービスとして注目されています

212017年 12/18 リクナビNEXTより

http://next.rikunabi.com/journal/entry/20171218_D1
http://next.rikunabi.com/journal/entry/20171218_D1


＆

↓
実際に人と人が直接会うサービス



カジュアル相談需要サービス
↓

実際に人と人が会わないチャットサービス



→その道のプロに、５００円〜サクッと相談できる

　　　　　　　　チャットサービス。

【ビジオチャット】15分500円、30分1000円、1時間2000円→時給1,400円換算の副業を提供

【LINE文字チャット】1文字3円　→スキマ時間でのアドバイスで副業



ChatVisorって何？

　地方から東京に来てFAサービスを使っていただいてるお客様

　　　　　　　　　　　　　↓
　地元に帰ってNetで買い物サポートもお金払うのでお願いしたい！

　　　　　　　　　　　　　＆
　アテンダントサービスは主要都市でしか基本成り立たない
　（離島などはネット通販が基本で主要都市まで交通費が莫大）

　　　　　　　　　　　　　↓
　　　　　この課題を解決するサービス

2018年秋冬ローンチ予定で開発中！乞うご期待を



⇒









今サクッと紹介しただけで３つのプロジェクト（サービス）
なんですが

実は･･･



今仕込み中（構想段階中も有り）なプロジェクト12
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ここまでで何かサクッと聞いてみたいこと
ありますか？
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【副業解禁】【新しい働き方】→2017年より“副業”がバズワードに？！

収入のポケットを1つではなく複数にしよう！→“複業”も注目される

第3の副業を作っちゃお！　今でしょ？！　俺でしょｗ
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『今でしょ？！　俺でしょｗ』



http://itojuku.or.jp
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じつはコレ・・・伊藤さん！うまい上手すぎる♪
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https://logo.squarespace.com



　みなさんも僕がよく使っている
　　　　　　　　logo.squarespace.com

触って、頭の中をビジュアル化してみませんか？！
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　【無数の点】を【線】で結び、
それを
【絵】にして、【旗】を立て、【声】にだして叫
び！【共感者】を募り、
実際に【形（プロジェクト）】にする！
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私の【無数の点=インプットの数々）を
【線=心の叫び】で結び、
それを
【絵=デザイン】にして、【旗=やるぞ！と宣言】を立て、【声=SNS
で発信！】にだして叫び！

【共感者（仲間）=協力者】を募り、

実際に【形（プロジェクト）→協会、研究所、委員会、サービス、
MEETUP(オフ会）】にしていく発想方法。



いちばん大事なポイントは。

実際にプロジェクトをスタートさせ、加速させるには…

●●を持つ○○が必要！！
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人は１人では限界があり
　　【巻き込み力】
　　　　が求められる。



https://www.youtube.com/watch?v=OVfSaoT9mEM
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https://www.youtube.com/watch?v=IdULdrNAlNs

「TED ムーブメントの起こし方　Hou to start a movement　by Derek Sivers」



1＋1＝10にも25にもしよう！
1✕1✕1=25にも100にも出来る♫
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1（自分の情熱+行動力）＋1（パートナーの情熱+行動力）=2
では無く。

1（自分の情熱+行動力）✕1 （パートナーの情熱+行動力）=1では無
く。



自分以外のもう一人【相方、相棒=パートナー】が重要！
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自分の情熱+行動力=1+αで5、パートナーの情熱+行動力=1+αで5とする。
自分かパートナーが連れてきた３番手＝1+αで3とする。

・１人+１人=　　　　⇒　５＋５=１０　

・１人×１人=　　　　⇒　５✕５=２５

・１人×１人×１人＝　⇒　５✕５✕３＝７５

※+αは『賢さ』『若さ』『有言実行力』『魅力』『信用』『自分ゴトになれるか』
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１、どうやったら人を巻き込める？（巻き込み力とは？）

２、やりたいことを仕事にしよう（幸福業のすすめ）

３、伝えたい事はビジュアルで（フラッグを立てることの意味）

４、考えている間に行動しよう（即実行ビジュアル化しよう）

５、仲間するのはカルチャーが同じ人（想いを共有できる人）

６、枠を広げるならコア（柱になること）から派生させる

７、効率的、生産的に仕事をするには（常に"一石三鳥”の考えで）



最後に私のポリシー（基本理念）と好きな言葉を綴っておきます
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「常識を破壊し、当たり前を作る。」
by ikki yokoji　（Entrepreneur）

「努力は夢中には勝てない。」
by 設楽洋（BEAMS代表）


